Der Nederman
Vorteil

«/ Echte Partnerschaft
Wer mit uns zusammenarbeitet, lernt eine echte Partnerschaft kennen.
Wir sind davon Uberzeugt, dass wir durch Kooperation und gegenseitige
Unterstltzung eine erfolgreiche Zukunft schaffen kénnen, von der beide
Seiten profitieren. Wie bei jeder Partnerschaft gibt es auch hier Vorteile,
Erwartungen und harte Arbeit.

+ Bekannte Marke
Unsere starke Marke sorgt fiir gesteigerte Neukundengewinnung,
hohere Umsdtze und starke, dauerhafte Kundenbeziehungen. Nederman
istin fast allen Landern weltweit stark aufgestellt.

«/ Bekannte Marke

Der Name Nederman steht seit tiber 70 Jahren fiir innovative,
hochwertige Produkte und Lésungen. Wir wollen am Puls der Zeit sein
und stets die Bedurfnisse unserer Kunden erfiillen. Dazu entwickeln wir
unsere Produkte, Marke und Marktposition stdndig weiter.

«/ Vom Produkt bis zur Dienstleistung

Nederman bietet eine groR3e Vielfalt an Produkten, Losungen

und Dienstleistungen fir verschiedene Anforderungen an. Die
Ersatzteilversorgung ist flir uns von hoher Prioritat, da unsere Produkte
eine lange Lebensdauer haben - unsere Kunden nutzen sie wieder und
wieder, viele Jahre lang. Beste Qualitat fir niedrige Kosten Uber die
gesamte Lebensdauer.

«/ Erfahren und sachkundig
Nederman liefert seit vielen Jahren Produkte und Losungen ftir
Filtrierung, Reinigung und Recycling. Wir kennen die Anforderungen und
Schwierigkeiten auch in lhrer Branche.

Als Partner von Nederman profitieren Sie von unserer
Erfahrung und Sachkenntnis

WIir setzen auf
» Offenheit

 VVertrauen
» Unkomplizierte Abwicklung
* Verfolgung gleicher Ziele

Ein fUhrendes
Unternehmen fur
Umwelttechnik,
bei dem der Kunde
an erster Stelle
steht

Die Nederman Gruppe ist ein weltweit fiihrender Anbieter von
Umwelttechnik-Produkten und -Lésungen aus eigener Fertigung und
Entwicklung. Unsere Produkte filtern, reinigen und recyceln unter
anspruchsvollen Einsatzbedingungen. Die Produkte und L&sungen
von Nederman machen die Produktion wirtschaftlicher, mindern
die Belastung der Umwelt durch diverse industrielle Prozesse und
schiitzen Ihre Mitarbeiter vor Schdden durch Staub und Partikel, Fasern,
Gas, SchweiBdampfen und -rauchen, Motorabgasen und Olnebel.

Nederman entwickelt und produziert in eigenen Fertigungs-
und Montageanlagen in Europa, Nordamerika und Asien.

Die Nederman-Gruppe ist an der Nasdag Stockholm notiert.

Nederman Partner-Programm

Steigern Sie lhre
Umsatze und
verbessern Sie lhr
Marktangebot

www.nederman.de Nederman Nederman www.nederman.de




Schopfen Sie lhr
Geschaftspotential
voll aus

Wir von Nederman sind liberzeugt, dass beide Seiten von
einer engen Zusammenarbeit profitieren. Wir praktizieren
echte Partnerschaft, geprdgt von Vertrauen, Engagement
und aktiver gegenseitiger Unterstiitzung. Wenn wir dem
Partner zum Erfolg verhelfen, verbessern wir damit nicht
nur seine, sondern auch unsere eigenen Zukunftschancen
- davon sind wir Uberzeugt.

Entscheiden Sie sich fir das Nederman Partner-
Programm und profitieren Sie von einer Reihe von
Angeboten, um lhre Umsdtze zu erhdhen und Zeit und
Geld zu sparen - wdhrend Sie gleichzeitig Ihr Wissen
vertiefen, Ihren Kundendienst verbessern und ein
starkes Netzwerk aufbauen. Dies ist der Weg zur vollen
Ausschopfung lhres Geschaftspotentials.

All diese Vorteile basieren auf der Marke Nederman
\ und dem Ruf des Unternehmens als Weltmarktftihrer

flr Produkte und Losungen, die unter anspruchsvollen
Einsatzbedingungen filtern, reinigen und recyceln.

Erweitern Sie Ihr Potential

Werden Sie Nederman Partner

Vorteile des
Partner-Programms

Das Nederman Partner-Programm soll Wiederverkdufern und
Vertriebshandlern helfen, Ihre Umsdtze und Rentabilitat zu steigern.
Entscheiden Sie sich flir das Nederman Partner-Programm und profitieren
Sie von einer Reihe von Angeboten, um lhre Umsdtze zu erhohen und Zeit
und Geld zu sparen - wahrend Sie gleichzeitig Ihr Wissen vertiefen, lhren
Kundendienst verbessern und ein starkes Netzwerk aufbauen. Dies ist der
Weg zur vollen Ausschopfung lhres Geschaftspotenzials.

Vorteile von Gold- und Silber-Partnern

Wir bieten unsere, auf beiderseitigen Erfolg zugeschnittenen
Partnerschaften, in drei Stufen an. Wenn Ihr Unternehmen zu unserem
Geschdftsplan passt, konnen Sie ohne groBeren Aufwand als Bronze-Partner
einsteigen. Die eigentliche Partnerschaft beginnt dann auf den Stufen Silber
und Gold - und hier profitieren Sie richtig von den Vorteilen.

Silber- und Gold-Partner haben bewiesen, dass sie Nederman Produkte
aktiv verkaufen und integrieren kdnnen. AuBerdem sind sie bereit, sich
in die Partnerschaft einzubringen, um beiden Seiten zu mehr Erfolg und
Geschdftschancen zu verhelfen.

Wir von Nederman schatzen dieses langfristige Engagement und
belohnen es mit exklusiven Vorteilen.

Gezielte Unterstiitzung des Partners
Nur ein Ansprechpartner
Gemeinsame Geschdftsplanung
Unterstltzung beim Besuch von Endkunden
Unterstltzung bei der Neukundengewinnung (Gold)

Gemeinsame Marketingaktivitaten
Demo-Gerdte zu Sonderpreisen
Frihlings-, Sommer- und Herbstkampagnen
Ihr Name als Bezugsquelle auf der Nederman Webseite (Gold)
Bilder, Texte etc. flir Inre eigenen Werbekampagnen

Training
Schulung vor Ort
Schulungim Internet
Informationen Uber Vertriebsmeeting
Produkteinfiihrungen

Nederman

Nederman

Gold Partner

Vorteile der Partnerschaft

Betreuung durch Nederman
Partner-Programm-Manager

Gold Silber Bronze
Partner Partner Partner

Zugang zum Nederman Partner Shop

Exklusive Listung auf der Nederman Webseite
Schulungen, auch beilhnen vor Ort 1)
Nederman Partner-Programm Logo digital
Nederman Gold Partner Schild
Verkaufsaktionen

Produktvorfiihrungen bei lhren Kunden - Nederman
Mobil !

Technische und kaufmdnnische Unterstiitzung
Demo-Gerdte zu Sonderpreisen

(Verkauf nach 1 Jahr mdglich)

Neukundengewinnung (Weiterleitung von Anfragen)

Nutzung des Nederman Showrooms
Teilnahme an Nederman-Partnerevents

Exklusiv-Verkauf bei Einfiihrung von neuen Produkten v
im 1. Monat

Rabatt (fir alle Produkte) L

Frachtkosten flr Produktbestellungen nach freiab
Nettowarenwert 2 3.000,00 €

Eintrittskarten fiir Fachmessen in D auf denen
Nederman ausstellt ¥
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Teilnahme an Hausmessen V) v

Voraussetzungen fur die
Partnerschaft Partner Partner Partner

Benennung eines Partner-Programm-Managers
eine Hauptkontaktperson

Mdglichst wenige Mitbewerbermarken
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Schllsselprodukte immer sichtbar im Verkaufsraum
(oder auf Lager) ?

Neue Produkte im Verkaufsraum / Lager aufnehmen 4 v
Teilnahme an Produktschulung / Jahr min. 1/Jahr
Jahres-Geschaftsplan / Aktivitatsplan

Minimum 4 Vorfiihrtage / Jahr (1 / Quartal

Nederman Aktionen auf der Homepage / Newsletter

Nederman Produkte im Online Shop (soweit vorhanden

Nederman als Gold Partner auf der Homepage

Das vereinbarte Jahresumsatzziel erreichen

Bekenntnis zu Werten und Verhaltenskodex von
Nederman
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Vertraulichkeitsvereinbarung

U nach Verfligbarkeit 2 Unter 100 €: Mindermengenzuschlag 15,- €, Mindestfrachtbetrag 9,- €, 3
passend zum Sortiment, min. 3 Produkte, # nur passend zum Sortiment
Das pro Jahr zu erwartende Umsatzvolumen wird flr jede Partnerschaftsstufe festgelegt.



